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Description :
Apprenez & communiquer pour convaincre!

Parler en public, « communiquer », faire un discours, trois

actions qui n’ont jamais été « naturelles », malgré le talent
et le travail! S’agit-il de séduire, de manipuler, de convain-
cre, d’argumenter, de faire croire, d’informer? De tout cela
a la fois?

Cette formation, sur deux jours consécutifs, vise a faire
comprendre I'importance de bien repérer les scénes sur
lesquelles la parole et I'argumentation ont lieu, leurs diffé-
rences et leurs structures propres afin d’ajuster les argu-
ments aux auditoires et aux types de « réponses » attendues,
aux genres d’actions espérées suite aux discours.

Pour ce faire, une bréve histoire de la rhétorique permet de
repérer des enjeux et des types de situations ou il importe
de convaincre; elle permet aussi de signaler les limites et
les forces de la parole. Puis, un travail est entrepris pour
faire émerger les conditions et les mécanismes de la per-
suasion argumentative. Dans le sillage de ces repérages,
des exercices permettent I'apprentissage et I'amélioration
des compétences pour analyser et produire des discours
persuasifs.

Objectifs :
e Connaitre les enjeux historiques de I'art de convaincre;

* |dentifier les types de situations rhétoriques ol convain-
cre est une possibilité réelle;

e Apprendre les différents types d’arguments, leurs forces,
leurs limites et leurs portées;

e Améliorer les capacités d’analyse et de production de
discours rhétoriques.

Cette formation donne accés a des unités de formation
continue.

Donnée par:
Maxime Allard de Groupe Femmes, Politique, Démocratie

GROUPE

20-21 février 2024 POl HAUE

8 h 30 a 16 h 30 en présentiel

Colit approximatif
Membre : 244 $ Non-membre : 366 $

Date limite pour s’inscrire :
5 février 2024




